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Répondre aux négociations

Objectif : Répondre aux demandes de devis et aux invitations a conclure

des accords

¢

0 Accepter ou refuser l'invitation
e Accéder aux negociations

e Répondre aux neégociations

Pour répondre aux négociations, une
personne-ressource doit étre affectée au role
de Supplier Bidder (Soumissionnaire
fournisseur)

Répondre aux négociations

Mining Contractors

and Engineers
REDPATH

Good afternoon, First Last!

Supplier Portal Tools Others

APPS

—
+
Supplier Portal

Things to Finish

ACTION REQUIRED

You Are Invited to
Negotiation 11
(Redoing Agreement)

Alain Gauthier

Fournisseur

@&
£
@ Approvisionnement

You Are Invited to You Are Invited to
Negotiation 10 Negotiation 9 (Testing
2-3)

(RFQ10) 1-2-3)




Répondre aux négociations

!.!) 2 hours a5 » ACTION REQUIRED . 10 minules ago
TP acrion Reauikeo b
a Accepter ou refuser I’'invitation PR Komal A
1. Redpath émettra une invitation a Negotiation 9 (Testing
negocier pour 'une des raisons 1-2-3) S opinr Portal
suivantes : | Acosptinviaron |
i Demande de devis Decine Inviaton T Requiring Attention
i. Accords Actions - Varage |
iii.  Renégociation d’accords b s
existants y e Ak
2. Vous recevrez un avis vous Channe! Programs
informant que vous étes invité(e) a + Manage Program
une négociation. Cliquez sur p—— \
Accept Invitation (Accepter >
l'invitation) ou sur Decline Invitation " Create ASBN g s Aianios
(Refuser l'invitation), selon le cas S, A
i Supper v
z z T e e Welcome to Redpath's Supplie|
a Accéder aux négociations maons e Happy Testing :)p
1. Cliquez sur le lien dans vos avis et A
2. Vous pouvez également accéder iias.
aux négociations via le portail des
fournisseurs et sélectionner View
Active Negotiations (Afficher les :
négociations actives) Company Profie
« Manage Profile
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Répondre aux négociations

D,

e Répondre aux négociations

1. Sélectionnez la négociation a
laquelle vous souhaitez répondre,
puis cliquez sur Create Response
(Créer une réponse)

2. Vous devez effectuer quatre
étapes pour compléter la réponse

i. Sur la page Overview

(Vue d’ensemble) :

a. Date de validité de
la réponse

b. Numeéro de
référence

C. Notes a l'intention
de I'acheteur, le
cas échéant

d. Cliquez sur Next
(Page suivante)

Active Negotiations m
Zone Coordinated Universal Time
4 Search
Manage Watchlist | Saved Search | Open Invitations v
** Negotiation
** Invitation Received | Yes v
** Title
Response Submitted | No v
** Negotiation Close By fo
Negotiation Open Since )
Search | Reset | Save..
Search Results
T
Actions w View v Formal w weze ' Detach w Create
Negotiation  Title Negotiation Time Your Will Unread Response
\ Type Remaining Close Date icip: View POF Spreadsheet
13 Test RFQ -
RFQ 13 Days 23 Hours  6:21/23 149 PM @ 5
Columns Hidden 4

Ovarview

(2) (3)

Requirements Lings

)
L 4)
NS

Ry

Create Response (Quote 1003): Overview ¢ [ Cammeal e ol (D e =

General

Supplier
Negotiation Currency
Response Currency

Price Precision

Response Valid Until

Ttle Test RFQ

Close Date  6/21/23 1.49 PM

Epiroc (formerty Atlas Copco)
oS (% 3 peo) Response Type

CAD
CAD

Reference Number
2 Decimats Maximum

Note to Buyer

Attachments

¥ wved 67123 2:02 PM
ne Coordinated Universal Time

Time Remaining 13 Days 23 Hours

®) Primary

Aternate

I
None o
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Répondre aux négociations

S
e Répondre aux négociations

ii. Requirements (Exigences)

a. Répondez a toutes
les questions, dans
toutes les rubriques

b. Cliquez sur Next
(Page suivante)

iii.  Lines (Lignes)

a. Ajoutez le
Response Price
(Prix de réponse)
et toute quantité
minimale

b. Cliquez sur Next
(Page suivante)

iv.  Review (Vérification)

a. Les trois onglets
peuvent étre
examines

b. Cliquez sur Save
(Enregistrer) ou
Submit
(Soumettre), le cas
échéant

Greate Response (Quote 1003 Recurements 0 [ [ i I X DI ) )

Section 1. General

t Saved 6/7/23 2:03 PM
ne Coordinated Universal Time

Close Date 6/21/23 149 PM

Time Remaining 13 Days 23 Hours

* 1 Do you accept the attached 1erms and conditions 1o participate in this RFQ?

°) aYes

b No

15 yOu Company/organization registered ic

2 Isy
@ aves

b No

do business in Canada?

Section 1. General ] [N

Create Response (Quote 1003): Lines @

OISR EREaen

anacian e
o
Time Remaini Close Date 62123 149 P14
ons v View v Fomatw /o " Detach
L Description Desiyate e Create Atternate  RSSUIRd  Category Name StartPrice ResponsePrice  Towl Score Eg{.’:“"n": uom Line Amouns -ES0Rd o, Resporite Wi
INION + 10 Each
!
Roviow Resporse: Gude 1003 0 N ENE - R
s Last Saved 67123 2:03 PM
o Coordinated Universal Time
it Time Remaining 13 Days 23 Hours
Close Date 49 PN
View v Formatl w ve Detach
A . - R'::mu
ternate Line stimated Total inimum
Line Description o Dewils  Category Name Response Price UOMName  Line Amount b o Attachments
Amount

PINION GEAR BOX

Columns Hidden 9

Grand Totals

All response fines except afte

Steenng Systems 10000 Each
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