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Objectif : Répondre aux demandes de devis et aux invitations à conclure 
des accords

Fournisseur

Approvisionnement

1 Accepter ou refuser l’invitation

2 Accéder aux négociations

3 Répondre aux négociations

Pour répondre aux négociations, une 
personne-ressource doit être affectée au rôle 
de Supplier Bidder (Soumissionnaire 
fournisseur)



Répondre aux négociations

Répondre aux négociations

1 Accepter ou refuser l’invitation
1. Redpath émettra une invitation à 

négocier pour l’une des raisons 
suivantes :

i. Demande de devis
ii. Accords 
iii. Renégociation d’accords 

existants
2. Vous recevrez un avis vous 

informant que vous êtes invité(e) à 
une négociation. Cliquez sur 
Accept Invitation (Accepter 
l’invitation) ou sur Decline Invitation 
(Refuser l’invitation), selon le cas

2 Accéder aux négociations

1. Cliquez sur le lien dans vos avis
2. Vous pouvez également accéder 

aux négociations via le portail des 
fournisseurs et sélectionner View 
Active Negotiations (Afficher les 
négociations actives)
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1. Sélectionnez la négociation à 
laquelle vous souhaitez répondre, 
puis cliquez sur Create Response
(Créer une réponse)

2. Vous devez effectuer quatre 
étapes pour compléter la réponse

i. Sur la page Overview
(Vue d’ensemble) :
a. Date de validité de 

la réponse
b. Numéro de 

référence
c. Notes à l’intention 

de l’acheteur, le 
cas échéant

d. Cliquez sur Next 
(Page suivante)
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3 Répondre aux négociations
ii. Requirements (Exigences)

a. Répondez à toutes 
les questions, dans 
toutes les rubriques

b. Cliquez sur Next 
(Page suivante)

iii. Lines (Lignes)
a. Ajoutez le 

Response Price 
(Prix de réponse) 
et toute quantité 
minimale

b. Cliquez sur Next 
(Page suivante)

iv. Review (Vérification)
a. Les trois onglets 

peuvent être 
examinés

b. Cliquez sur Save 
(Enregistrer) ou 
Submit
(Soumettre), le cas 
échéant


	Répondre aux négociations
	Table des matières
	Répondre aux négociations
	1 Accepter ou refuser l’invitation
	2 Accéder aux négociations
	3 Répondre aux négociations





